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PROGRAMME DE FORMATION

DEROULE ET SEQUENCES

@ Volume horaire : 836 heures hors conférences réparties de septembre 2023 & juillet 2025 en séminaires de compétences,
séminaires d'expertises, projets appliqués et intégration professionnelle.
Tel que 1°® année : 447 heures ; 2& année : 389 heures

E Rythme par année de formation : 15 semaines de formation / 24 semaines minimum en immersion professionnelle

OBJECTIFS, ACTIVITES VISEES ET COMPETENCES ATTESTEES

Objectifs et contexte de la certification :

Le manager en ingénierie de la finance immobiliere intervient auprés des entreprises dans leur stratégie d'acquisition et de
valorisation de biens immobiliers. A ce titre, il est en mesure de gérer d'un point de vue patrimonial un portefeuille immobilier dont il
alacharge, il cherche également & optimiser sa valeur. Pour cela, il définit des stratégies de valorisation financiere tout en maitrisant
I'évolution du marché et le besoin du client. Il se charge de leur mise en place et de leur actualisation |égislative et réglementaire. |l
est capable d'anticiper et d'établir des stratégies d'arbitrage (cession, rénovation etc.)

Activités visées :

> Animer un réseau de prescripteurs et assurer une présence forte sur le territoire, développement d'activité de son
établissement sur un territoire affecté ;

> Analyser des projets dinvestissements : analyser les projets d'investissement immobiliers sous les angles : faisabilité, risque,
rentabilité ; consulter le dossier du projet et analyser les contraintes ; calcul des solutions de valorisation ; conseiller le client; analyser
des opérations de financement complexes ;

> Demander des financements, analyser une demande de financements d'un projet ou programme immobilier : évaluer la
capacité financiere de 'emprunteur ; évaluer la valeur intrinséque du projet ; évaluer la sécurité juridique du montage ; Monter un
dossier de financement immobilier.

Compétences attestées:

N

» Etablir une stratégie de prospection ; Apporter son expertise aux collaborateurs de I'établissement ;

N

»  Analyser les contraintes juridiques réglementaires administratives et environnementales pour s‘assurer de la faisabilité du
projet immobilier dans une optique d'acquisition ;
» Consulter le dossier du projet pour s‘assurer de la qualité du projet immobilier dans une optique d'acquisition ;

» Evaluer la rentabilité du projet pour conseiller le client ou pour le compte de son employeur (fonction asset management dans
une société d'investissement) sur 'opportunité ou non de réaliser linvestissement compte tenu de ses objectifs et de ses contraintes

;

> Rédiger une note & lintention du comité d'engagement ou dinvestissement en ayant analysé les documents produits :
documents financiers et fiscaux, budget prévisionnel de I'entreprise, pour présenter un dossier de financement ou d'investissement
immobilier ;

> Analyser la solidité financiére de 'emprunteur pour vérifier la situation financiére de I'entreprise cliente ;

> Evaluer les risques économiques et financiers liés & I'octroi d'un crédit en vue d'en vérifier la sécurité pour 'organisme financier ;
» Collecter et Vérifier 'authenticité et la réalité des piéces juridiques (statut et K Bis, baux commerciaux) financiéres et fiscales
(bilan compte de résultat, compte d'exploitation prévisionnel, budget) et immobiliére (plan, dossier de permis de construire, budget

travaux, promesse de vente) pour monter un dossier de financement immobilier recevable.



MODALITES D’EVALUATION

> Evaluation pour chaque module en contréle continu (ex : contréle de connaissances, devoir maison, cas pratique, présentation

orale en groupe..).
> Evaluation pour chaque projet par la remise d'un dossier et/ou d'une soutenance.

MODALITES TECHNIQUES ET PEDAGOGIQUES D'’ACCOMPAGNEMENT

> Salles de formation & disposition équipées d'écrans interactifs, salles ou box de travail
> Bibliothéque numérique et logiciels informatiques (via Office 365)
> Enseignants permanents et professionnels spécialistes des métiers de limmobilier



