
      

 

PARCOURS PROMOTEUR IMMOBILIER 
De la recherche de terrains à la réception des travaux :  

techniques et bonnes pratiques 
 

UNE EXCLUSIVITÉ ESPI/FPI 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Maîtriser les meilleures pratiques actuelles dans le montage et le suivi 
d’un programme immobilier intégrant les impératifs de développement 
durable et permettant d’être en capacité de : 
► Identifier et maîtriser le potentiel de développement d’un terrain 
► Concevoir et programmer une opération immobilière adaptée au 

marché 
► Intégrer les impératifs de durabilité, de performance carbone et de 

RSE 
► Élaborer les montages financiers, fiscaux et juridiques d’une 

opération 
► Définir et mettre en œuvre une stratégie de commercialisation 

efficace 
► Superviser la réalisation d’un programme immobilier jusqu’à la 

réception 
 
 

 

 

 
         

       
   

 

 

DURÉE :  10 jours (70 heures) 

PUBLIC : 
Nouveaux entrants dans la promotion 
immobilière de 0 à 2 ans d’expérience, 
souhaitant maîtriser les enjeux, les 
techniques et la réglementation de la 
promotion immobilière et/ou renforcer et 
structurer leur pratique. 
 
PREREQUIS : Intégrer à court terme la 
direction d’un programme ou débuter         
dans le métier. 

FORMAT : Mix présentiel/ distanciel 

APPROCHE PEDAGOGIQUE :  
• Diffusion et partage de connaissances 

basés sur un support de formation 
• Exposé et échanges interactifs 
• Retour d’expériences et échanges sur 

mises en application concrètes                                      
 

MODALITES DE SUIVI DE L’EXECUTION ET  
DE L’EVALUATION DES RESULTATS DE 
LA FORMATION  
• Emargement distanciel 
• Questions orales ou écrites (QCM, Quiz…) 
• Mises en situation 
• Evaluation finale certifiante 
• Questionnaires d’évaluation de 

formation 
 
TARIFS :  
• Prix public : 5 300 € nets de TVA 
• Adhérents FPI : -20%. 4 200 € nets de TVA 
 

En partenariat avec  
 

 

 

 

 

► 10 jours pour maîtriser les meilleures pratiques actuelles en 
montage et suivi de programmes immobiliers dans le respect 
des exigences de développement durable 

► Une formation certifiante finançable par CPF 
► Accessible par Validation des Acquis de l’Expérience (VAE) 
► Acquisition du bloc de compétences RNCP40981BC09 - Initier et 

conduire des projets immobiliers, de la conception à la 
construction en incluant la commercialisation (sous réserve de 
réussite à l’évaluation finale conforme aux exigences du 
référentiel) 
Ce bloc de compétences est constitutif du Diplôme Supérieur en 
Immobilier (RNCP40981), niveau 7 (Bac+5), visé par le ministère 
de l’Enseignement supérieur et de la Recherche depuis le 1er 
Septembre 2024 (Arrêté du 17-2-2025 – MENESR – DGESIP A1-5) et 
délivré par l’ESPI 

OBJECTIFS 
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CONTENU DE LA FORMATION 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
  

Module 1 - Objectif durabilité, écologie et innovation – 1  jour (7 heures) 
 

Objectifs :  
► Savoir lire et appliquer la réglementation environnementale et énergétique 
► Intégrer la dimension carbone, RSE et innovation dans la conception immobilière 

Programme : 
► Réglementation RE2020 et seuils 2025/2028/2031 
► Analyse du cycle de vie (ACV) et indicateurs carbone 
► Diagnostic Performance Carbone (DPC) 
► Indicateurs énergie, confort d’été, qualité de l’air, acoustique 
► Labels et certifications environnementales 
► RSE et acceptabilité sociale 
► Innovation et nouveaux usages 

 
Evaluation Module 1 :  Quizz 

 
 
 
Module 2- Recherche et maîtrise foncière – 2  jours (14 heures) 

 
Objectif :  

► Savoir rechercher, évaluer et sécuriser un foncier pour une opération immobilière 

Programme : 
► Méthode de prospection foncière 
► Outils de prospection foncière 
► Maîtrise foncière publique 
► Contraintes foncières 
► Étude capacitaire et faisabilité 
► Pré-bilan promoteur 
► Négociation et acquisition 

 
 

Evaluation Module 2 :  Quizz et cas pratique 
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Module 3-  Conception et programmation d’un projet immobilier – 2  jours (14 heures) 
 

Objectif :  
► Définir et concevoir un programme immobilier adapté au marché, en intégrant RSE, réglementation et outils 

numériques 

Programme : 
► Étude de marché 
► Définition du programme 
► Cahier des charges de conception 
► Autorisations d’urbanisme 
► BIM et outils numériques 
► RSE et concertation 

 
Evaluation Module 3 :  Quizz  

 
 
 

Module 4-  Montage financier, fiscal et stratégie de commercialisation – 1 jour (7 heures) 
 

Objectifs :  
► Monter et défendre le plan financier et fiscal d’un projet 
► Définir et mettre en œuvre une stratégie de commercialisation adaptée 

 
Programme : 

► Financement et fiscalité 
► Stratégie de commercialisation 

 
Evaluation Module 4 :  Cas pratique – Bilan promoteur en Excel à renseigner pour déterminer la charge foncière + Quizz 
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Module 5-  Cadrage juridique et montages d’opérations – 1,5  jours (10 heures 30) 
 

Objectif :  
► Sécuriser juridiquement un montage d’opération immobilière 

 
Programme : 

► Contrats de vente (VEFA, CPU, VIR) 
► Garanties et assurances 
► Sociétés supports 
► Gestion des risques juridiques 

 
Evaluation Module 5 :  Cas pratique sur la partie contractuelle et la partie support + Quizz 

 

 

Module 6– Pilotage, chantier et réception des travaux – 2  jours (14 heures) 
 

Objectif :  
► Piloter efficacement la réalisation d’un projet immobilier jusqu’à sa réception 

 
Programme : 

► Organisation du chantier jusqu’à sa réalisation 
► Dossier de consultation des entreprises (DCE) 
► Consultation et attribution 
► Suivi financier et planning 
► Pilotage collaboratif 
► Gestion des aléas 
► Réception et livraison 
► Garanties et litiges 

 
Evaluation Module 6 Quizz 
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Évaluation finale –0,5 jour (3 heures 30) 
 

Objectif :  
► Acquisition du bloc de compétences RNCP40981BC09 - Initier et conduire des projets immobiliers, de la 

conception à la construction en incluant la commercialisation 
 

Programme : 
A partir de données réelles reconstituées par le certificateur, le candidat est amené à 

o Réaliser une étude capacitaire et de faisabilité 
o Établir un diagnostic carbone simplifié 
o Réaliser une étude de marché et proposer un programme adapté 
o Construire un bilan promoteur et plan de commercialisation 
o Rédiger une note de cadrage juridique 
o Élaborer un planning opérationnel 

 


