FORMER

A L'IMMOBILIER
DE DEMAIN

BLOC 3 - Préparer et conduire une négociation pour le compte d’investisseurs,

acquéreurs, loueurs ou vendeurs d'actifs immobiliers professionnels mandats de gestion, de vente ou de location

Thémes Nombre d’'heures Format Horaires

Module1
Analyser des données et assurer une préparation stratégique jeudi 19 mars 2026 7h Distanciel 9H30-17H30

Construire un argumentaire
Module 2 vendredi 20 mars 2026 7h Distanciel 9H30-17H30
stratégique

Sélectionner des prestataires et
Module 3 jeudi 26 mars 2026 7h Distanciel 9H30-17H30
négocier leurs contrats

Module 4 Conduire des négociations
vendredi 27 mars 2026 7h Distanciel 9H30-17H30
complexes
Module 5 Analyser un bail privé et
lundi 6 avril 2026 7h Distanciel 9H30-17H30

professionnel

Module 6
Synthése et projet final mardi 7 avril 2026 7h Distanciel 9H30-17H30




