FORMER

A L'IMMOBILIER
DE DEMAIN

BLOC 1 - Mettre en ceuvre une stratégie de prospection et d’approche commerciale pour obtenir des

mandats de gestion, de vente ou de location

Thémes

Nombre d’'heures

Format

Horaires

Module1
Comprendre I'écosystéme et anticiper les tendances lundi 19 janvier 2026 7h Distanciel 9H30-17H30
Module 2 Identifier les opportunités de mandat et construire un réseau mardi 20 janvier 2026 7h Distanciel 9H30-17H30

Analyser le marché concurrentiel et construire une offre
Module 3 lundi 26 janvier 2026 7h Distanciel 9H30-17H30
différenciante
Module 4 :

Echanger avec le client et adapter son approche mardi 27 janvier 2026 7h Distanciel 9H30-17H30

Module 5
Rédiger un mandat de transaction adapte jeudi 5 février 2026 7h Distanciel 9H30-17H30

Module 6
Synthése et projet final vendredi 6 février 2026 7h Distanciel 9H30-17H30




